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お問合せ 

コスト削減 
余地の報告 

合意・契約 

コスト削減 
施策の実施 

無料診断 

完了 

電話あるいはE-mailにて、お気軽にお問い合わせください。 

電算システム上の「調達実績情報」を、xlsかcsvファイルにて送信願います。 
昨年度あるいは直近1年間分のDataを、加工せず、そのまま提供ください。 
ファイルにはPasswordを設定頂き、別途メールにてご連絡いただきます。 
貴社情報は弊社が責任を持って管理し、外部に開示する事はありません。 
ご要望があれば、機密保持契約を締結した上で、業務に着手致します。 

調達実績の簡易分析の結果、コスト削減の余地をお知らせします。 
対象領域・品目・仕入先から目標金額や戦略の概要を説明します。 

調達コストの削減支援および代行コンサルティング業務の契約を締結します。 
弊社発行の御見積書(上記サービスを明記)に記名押印返送で代用可です。 
成功報酬型ですので、コスト削減が確定するまでは、費用かかりません。 
(固定金額での契約や成功報酬額の上限設定も事前協議で可能です) 

調達職能や対象領域・品目の専門家が、コストダウン戦略を構築します。 
豊富な経験に裏打ちされた技能や手法を使い、削減ポイントを明確化します。 
(例:原価分析&構築/ベンチマーク/市場構造解析/商流改善/見積書精査) 

ご要請あれば仕入先との交渉にも同席し、単価改定まで責任を持ちます。 
改定後の仕入先見積書あるいは実際の納入を以て、完了とします。 
コスト削減金額の30%を初回、初年度のみお支払い頂きます。 


